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Предмет/тема. В связи с нестабильной поли-
тико-экономической ситуацией в мировой экономике 
особую актуальность приобрела проблема обеспе-
чения экономической безопасности посредством 
создания мощной системы взаимодействия банков 
и страховых компаний. Процессы интеграции бан-
ков и страховых компаний обеспечивают не только 
аккумуляцию внутренних инвестиционных ресур-
сов, приводящих к росту прибыли, но и являются 
условием стабильности всей финансовой системы 
в целом. Это способствует повышению качества 
жизни граждан, укреплению систем социальной под-
держки и защиты населения, а также способствует 
повышению устойчивости экономики страны. 

Цели/задачи. Целью работы является рас-
смотрение существующих форм и механизмов 
взаимодействия банков и страховых компаний на 
российском финансовом рынке, анализ динамики и 
структуры рынка банкострахования, выявление 
проблем в данном сегменте и определение путей 
их решения.

Методология. В работе с помощью сравни-
тельно-аналитических методов проанализированы 
каналы продаж страховых продуктов в структуре 
российского рынка банкострахования, выявлены 
законодательные проблемы сотрудничества банков 
и страховых компаний.

Результаты. Определены наиболее эффек-
тивные способы взаимоотношений участников 
рынка банкострахования, предложены меры по их 
совершенствованию.

Выводы/значимость. Обеспечение экономи-
ческой безопасности в системе управления финан-
совыми ресурсами банков возможно при создании 
эффективного механизма взаимодействия банков 
и страховых компаний, позволяющего, снизив фи-
нансовые риски банка, предоставить более выгод-
ные условия для клиента. Для этого необходимо 
обеспечить свободу выбора как страховщика, так и 
страхового продукта для потребителя при обеспе-
чении/ознакомлении его с информацией о финансовой 
устойчивости страховщиков, их ценовой/тарифной 
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Ключевые слова: экономическая безопасность, 
банкострахование, каналы продаж, механизмы взаи-
модействия

В настоящее время российская экономика 
переживает новый этап своего развития, одной 
из характерных особенностей которого является 
возникновение потребности в страховой защите 
от убытков, возникающих вследствие наступле-
ния рисков как экономического характера, так и 
различного рода неблагоприятных природных и 
техногенных событий. В то же время в условиях 
экономического кризиса особенно остро встает 
проблема проявления финансовых рисков, одним 
из решений которой служит сотрудничество банков 
и страховых компаний для достижения совместной 
сбалансированной устойчивости и взаимовыгодно-
го результата [20]. 

В российской практике реализации страховых 
продуктов сложилось несколько видов каналов 
продаж, в том числе и через кредитные организации 
(рис.1). При этом совершенно очевидно, что каждый 
из каналов продаж страховых продуктов имеет свои 
достоинства и недостатки. Так, прямые продажи 
обеспечивают полный контроль над процессом 
реализации страховых продуктов и формирова-
ния клиентской базы, но вместе с тем производят 
высокие первоначальные затраты, а также низкую 
мотивацию на активное привлечение клиентов. 
Агентские продажи, напротив, обеспе-
чивают низкие первоначальные затраты 
и высокую мотивацию привлечения 
клиентов, однако отличаются низкой 
управляемостью процессом продажи 
и гарантируют высокое комиссионное 
вознаграждение. Брокерские продажи 
имеют возможность привлечения боль-
шого страхового портфеля и широкой 
клиентской базы, а также обеспечивают 
экономию издержек за счет общения 
клиента с профессиональным посред-
ником, но вместе с тем характеризуют-
ся низкой управляемостью, высокой 
нестабильностью в долгосрочном пе-
риоде и недостаточной юридической 
защищенностью [1, 13, 14].

Из данных рис. 1 следует, что в 2013 
г. наибольшей долей страховых взно-

сов характеризовались каналы продаж без участия 
посредников – 31%, через физических лиц и ИП – 
30% и кредитные организации – 16%. При этом в 
2013 г. по сравнению с 2012 г. наибольший прирост 
страховых взносов составили каналы продаж через 
автодилеров – 38%, кредитные организации – 36%, 
а также туроператоров – 36% [18]. При нулевом при-
росте реализации страховых продуктов без участия 
посредников данная тенденция свидетельствует о 
снижении доли «чистого» страхования и развитии 
процесса взаимозависимости финансовых рынков.

В мировой практике процесс интеграции банков 
и страховых компаний начался в 1985 г., когда бри-
танская страховая компания Standard Life инвестиро-
вала финансовые ресурсы в Bank of Scotland, а фран-
цузская страховая компания GAN приобрела акции 
банка Credit Indastriel et Commercial (CIC) [4]. 

В России изначально взаимоотношения банков 
и страховых организаций выражались в том, что 
для страховых компаний банковский сектор служил 
дополнительным каналом продаж страховых услуг 
и привлечения клиентов, а страховые организации 
для банков, в свою очередь, являлись дополни-
тельным источником комиссионного дохода [2]. 
Сегодня же союз этих двух участников финансового 
рынка готов предложить клиенту единый продукт, 
включающий в себя как банковскую услугу, так и 
встроенный механизм страховой защиты (рис. 2). 

Таким образом, инвестиционная деятель-
ность страховых компаний является важнейшим 
источником финансовых ресурсов для банковских 

Источник: составлено авторами на основе данных рейтингового агентства 
«Эксперт РА». URL: http://raexpert.ru.

Рис. 1. Структура и динамика страховых взносов по каналам продаж
в 2012 и 2013 гг., %: 1 – без участия посредников; 2 – через физических 

лиц и ИП;  3 – через кредитные организации; 4 – через других
юридических лиц;  5 – через автодилеров; 6 – через страховых

брокеров;  7 – через страховые организации; 8 – через туроператоров



24

14 (299) – 2015
НАЦИОНАЛЬНЫЕ ИНТЕРЕСЫ:
приоритеты и безопасность

NATIONAL INTERESTS:
priorities and security

Экономическая безопасность Economic Security

учреждений. Кроме того, сотрудничество данных 
финансовых институтов обеспечивает банки стра-
ховой защитой своей деятельности и возможностью 
привлечения клиентской базы страховых компаний. 
Страховые организации при этом получают возмож-
ность надежного размещения своих финансовых 
ресурсов, расширения клиентской базы, а также 
банковского сопровождения своих операций на 
страховом рынке [9].

В общем виде 
банкострахование 
представляет собой 
организацию сис-
темы перекрестных 
продаж банковских и 
страховых продуктов 
через единую точку 
продаж, зачастую – 
через сеть отделений 
банка. Цель банкос-
трахования заклю-
чается в увеличении 
банковских и стра-
ховых портфелей 
за счет реализации 
основных направле-
ний сотрудничества 
банков и страховых 
компаний [5, 19]. 

Рассмотрим ди-
намику и структуру рынка банкострахования. Темпы 
прироста российского рынка банкострахования сни-
зились с 35% в 2012 г. до 15% в 2013 г. (рис. 3). 

По итогам 2013 г. страховые взносы всего рын-
ка банковского страхования составили 172 108 936 
тыс. руб., страховые выплаты – 39 167 229 тыс. 
руб., соответственно, коэффициент выплат – 22,76% 
(табл. 1) [17]. Вместе с тем основными источни-
ками роста в 2013 г. стали страхование жизни и 

здоровья заемщиков 
при потребитель-
ском кредитовании 
(прирост составил 
45%) и страхова-
ние, не связанное 
с кредитованием 
(прирост – 257%). 
При этом лидер по 
объему прошлых 
лет – автострахова-
ние – практически 
полностью перешло 
в дилерский канал 
продаж, в резуль-
тате чего падение 
в данном сегменте 
составило 33%. Кро-
ме того, произошло 
сокращение объемов 
в страховании юри-

Источник: составлено авторами.
Рис. 2. Формы сотрудничества страховых компаний и банков

Источник: данные рейтингового агентства «Эксперт РА». URL: http://raexpert.ru.
Рис. 3. Динамика рынка банкострахования в России в 2008–2014 гг.: 

1 – объем банкострахования, млрд руб. (левая шкала); 
2 – темпы прироста взносов, % (правая шкала)

–10

15 15
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дических лиц через банки и в страховании собствен-
ных рисков банков (на 8 и 18% соответственно).

Отдельно следует отметить высокий темп 
прироста в 2013 г. нового направления банкост-
рахования – некредитное страхование (прирост 
257%). Так, доля страхования, не связанного с кре-
дитованием, в общей структуре банкострахования 
увеличилась с 4% в 2012 г. до 14% в 2013 г. [3]. 

Из данных табл. 1 следует, что в 2013 г. наиболь-
ший удельный вес в банкостраховании имели: роз-

ничное страхование, связанное с кредитованием, – 
73,84% всех взносов, розничное страхование кли-
ентов банка, не связанное с кредитованием, – 13,21, 
страхование юридических лиц через банки – 8,04, 
страхование рисков банка – 4,79% (рис. 4). 

При этом в структуре розничного страхования, 
связанного с кредитованием, наибольшую долю 
занимают страхование жизни и здоровья заемщика 
потребительских кредитов (34,29%) и автострахо-
вание (22,18%). В структуре розничного страхова-

Таблица 1 
Структура российского банкострахования в 2013 г.

Вид страхования Страховые взносы, 
тыс. руб.

Страховые
выплаты, тыс. руб.

Доля рынка 
(взносы), %

Банкострахование, всего 172 108 936 39 167 229 100
Розничное страхование, связанное с кредитованием
В том числе:
−	 ипотечное страхование (титул, залог, жизнь заемщика, от-

ветственность за непогашение кредита)
−	 автострахование (КАСКО, ОСАГО, ДСАГО)
−	 страхование жизни и здоровья заемщика потребительских 

кредитов, в т.ч. от несчастного случая
−	 страхование заемщика от потери работы
−	 прочие виды розничного страхования заемщиков

127 090 585

10 823 417

38 173 374
59 023 457

8 087 960
10 982 377

28 845 973

1 385 042

23 406 985
2 773 766

172 624
387 213

73,84

6,29

22,18
34,29

4,70
6,38

Розничное страхование клиентов банков, не связанное с 
кредитованием
В том числе:
−	 смешанное страхование жизни (дожитие, нетрудоспособ-

ность или смерть в период действия полиса)
−	 страхование ренты / аннуитетное страхование / пенсионное 

страхование
−	 инвестиционно-страховые продукты страхования жизни
−	 страхование выезжающих за рубеж
−	 страхование имущества физических лиц
−	 прочие виды розничного страхования клиентов банка, не 

связанных с кредитованием

22 741 853

7 097 720

186 554

7 500 013
394 427

2 849 132
4 714 007

269 168

46 916

1 529

396
51 033
69 816
85 612

13,21

4,12

0,11

4,36
0,23
1,65
2,47

Страхование юридических лиц через банки
В том числе:
−	 страхование жизни и здоровья владельцев малого и среднего 

бизнеса, в т.ч. ИП
−	 страхование имущества заемщиков (залоговое имущество, 

товары на складе, товары в обороте)
−	 сельскохозяйственное страхование заемщиков
−	 прочие виды страхования рисков юрлиц, связанных с бан-

ковскими услугами

13 839 208

530 499

7 826 093

1 053 588
4 429 028

4 616 437

12 526

2 099 621

646 642
296 956

8,04

0,31

4,55

0,61
2,57

Страхование рисков банка
В том числе:
−	 страхование специфических рисков банков (ВВВ, страхова-

ние банкоматов, страхование D&О, страхование эмитентов 
банковских карт)

−	 страхование имущества банков (автопарк, недвижимость)
−	 страхование сотрудников банков (ДМС, НС, страхование 

жизни и здоровья)
−	 прочие виды страхования банковских рисков

8 240 289

811 139

1 206 511
5 797 685

424 954

5 430 447

500 317

882 641
3 975 802

71 685

4,79

0,47

0,70
3,37

0,25
Источник: таблица составлена авторами на основе данных рейтингового агентства «Эксперт РА». URL: http://raexpert.ru.
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ребительских кредитов, страхование заемщика 
от потери работы (рис. 5) [17];

−	 розничное страхование, не связанное с кре-
дитованием: смешанное страхование жизни, 
страхование ренты, аннуитетное страхование, 
пенсионное страхование, инвестиционно-
страховые продукты страхования жизни, стра-
хование выезжающих за рубеж, страхование 
имущества физических лиц (рис. 6) [17];

−	 страхование юридических лиц через банки: 
страхование жизни и здоровья владельцев мало-
го и среднего бизнеса, страхование имущества 
заемщиков, сельскохозяйственное страхование 
заемщиков (рис. 7) [17];

Источник: составлено авторами на основе данных рейтинго-
вого агентства «Эксперт РА». URL: http://raexpert.ru.

Рис. 4. Структура российского банкострахования
в 2013 г., %: 

1 – розничное страхование, связанное с кредитованием;
2 – розничное страхование, не связанное с кредитованием;

3 – страхование юридических лиц через банки;
4 – страхование рисков банка

Источник: составлено авторами на основе данных рейтинго-
вого агентства «Эксперт РА». URL: http://raexpert.ru.

Рис. 5. Структура розничного страхования,
связанного с кредитованием, в 2013 г., %: 

1 – ипотечное страхование; 2 – автострахование;
3 – страхование жизни и здоровья заемщика

потребительских кредитов; 4 – страхование заемщика
от потери работы; 5 – прочие виды

Источник: составлено авторами на основе данных рейтинго-
вого агентства «Эксперт РА». URL: http://raexpert.ru.
Рис. 6. Структура розничного страхования, не связанного 

с кредитованием, в 2013 г., %: 
1 – смешанное страхование жизни; 2 – страхование

ренты, аннуитетное страхование, пенсионное
страхование; 3 – инвестиционно-страховые продукты 

страхования жизни; 4 – страхование выезжающих за ру-
беж; 5 – страхование имущества физических лиц; 

6 – прочие виды

ния, не связанного с кредитованием, наибольший 
удельный вес имеют инвестиционно-страховые 
продукты страхования жизни (4,36%) и смешанное 
страхование жизни (4,12%). В составе страхования 
юридических лиц через банки наибольшая доля – 
у страхования имущества заемщиков (4,55%), а в 
структуре страхования рисков банков – у страхова-
ния сотрудников банков (3,37%). Таким образом, в 
общем виде выделяют следующие основные про-
дукты банкострахования:
−	 розничное страхование, связанное с кредитова-

нием: ипотечное страхование, автострахование, 
страхование жизни и здоровья заемщика пот-

Источник: составлено авторами на основе данных рейтинго-
вого агентства «Эксперт РА». URL: http://raexpert.ru.

Рис. 7. Структура страхования юридических лиц
через банки в 2013 г., %: 

1 – страхование жизни и здоровья владельцев малого
и среднего бизнеса; 2 – страхование имущества

заемщиков; 3 – сельскохозяйственное страхование 
заемщиков; 4 – прочие виды
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−	 страхование рисков банков: страхование спе-
цифических рисков банков, страхование иму-
щества банков, страхование сотрудников банков 
(рис. 8) [17].
Ведущими участниками рынка банкострахо-

вания в 2013 г. являлись: ООО «Группа Ренессанс 
страхование», доля страховых взносов которого 
составила 12,5%, ОАО «Альфа Страхование» – 10,2, 
ООО СК «ВТБ Страхование» – 9,8, СОАО «ВСК» – 
7,6, ООО СК «Согласие» – 6,9%. Отдельно следует 
отметить высокий темп прироста в 2013 г. страхо-
вых взносов ООО СК «Сбербанк страхование» бо-
лее чем в 106 раз, а также ООО «Группа Ренессанс 
страхование» – почти в 5 раз (табл. 2) [17].

По прогнозным данным агентства «Эксперт РА», 
в 2014 г. рынок банкострахования ожидал сохранения 

темпа прироста взносов на 15%. При этом сдержи-
вающее влияние на рынок должны были оказывать 
макроэкономическая и политическая нестабильность, 
снижение темпов кредитования, а также насыщение 
сектора страхования жизни и здоровья при потреби-
тельском кредитовании. Вместе с тем прогнозирова-
лось развитие некредитного страхования, принося-
щего дополнительный комиссионный доход банкам, 
однако его рост также должно было ограничивать 
снижение платежеспособного спроса населения [3].

В настоящее время отношения банков и стра-
ховых компаний являются выгодным сотрудничес-
твом, в результате которого банки, помимо полу-
чения дополнительного дохода в виде комиссион-
ного вознаграждения, приобретают конкурентные 
преимущества для продвижения своих продуктов, 
а страховые компании получают дополнительные 
каналы продаж своих страховых продуктов, а также 
банковскую гарантию, повышающую их надеж-
ность [6]. Таким образом, взаимоотношения банков 
и страховых организаций выгодно не только для них 
самих, но и для клиентов (рис. 9).

Наряду с преимуществами сотрудничества 
банков и страховых компаний необходимо выде-
лить факторы, препятствующие развитию рынка 
банкострахования [11]:
•	 недостаточное развитие законодательной базы, 

обеспечивающей интеграцию деятельности 
банковских и страховых организаций; 

•	 низкая финансовая, а также страховая культура 
населения; 

•	 недостаточная разработанность технологий 
процесса продаж. 
Вместе с тем банки и страховые компании как 

субъекты хозяйствования и одни из главных учас-

Источник: составлено авторами на основе данных рейтинго-
вого агентства «Эксперт РА». URL: http://raexpert.ru.
Рис. 8. Структура страхования рисков банков в 2013 г., %: 

1 – страхование специфических рисков банков;
2 – страхование имущества банков; 

3 – страхование сотрудников банков; 4 – прочие виды

Таблица 2 
Лидеры банкострахования на российском финансовом рынке в 2013 г.

Компания Страховые взносы,
тыс. руб.

Страховые выплаты, 
тыс. руб.

Темпы
прироста 

взносов, %

Доля рынка 
(взносы), %

Банкострахование, всего 172 108 936 39 167 229 27,2 100,0
ООО «Группа Ренессанс страхование» 21 592 489 1 195 841 371,4 12,5
ОАО «Альфа Страхование» 17 508 631 1 165 208 84,0 10,2
ООО СК «ВТБ Страхование» 16 952 559 1 733 414 58,6 9,8
СОАО «ВСК» 13 161 628 6 197 655 8,4 7,6
ООО СК «Согласие» 11 875 661 6 247 395 10,5 6,9
ОСАО «РЕСО Гарантия» 11 420 942 7 061 558 14,5 6,6
ЗАО «Русский Стандарт Страхование» 9 611 918 1 122 717 –11,7 5,6
ООО СК «Сбербанк страхование» 9 028 822 22 178 10 519,0 5,2
ОАО «Страховая группа «Согаз» 8 086 084 3 296 021 59,1 4,7
Страховая группа «Альянс» 6 503 421 752 067 76,0 3,8
Источник: таблица составлена авторами на основе данных рейтингового агентства «Эксперт РА». URL: http://raexpert.ru.
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тников финансовой системы могут служить источ-
ником нанесения государству экономического вреда 
и финансовых потерь. Следовательно, банкострахо-
вание как инструмент достижения экономической 
безопасности немыслимо без соответствующего 
государственного надзора и регулирования [15].

Также следует отметить, что отдельные условия 
сотрудничества данных финансовых институтов 
вступают в противоречие с требованиями антимоно-
польного законодательства. По результатам иссле-
дования, проведенного ФАС России, в зависимости 
от возможности заемщика самостоятельно выбрать 
страховую компанию можно выделить следующие 
формы сотрудничества [10]:
−	 эксклюзивную, характеризующуюся сотрудни-

чеством банка только с одной страховой ком-
панией, что не предоставляет заемщику права 
выбора страховщика;

−	 ограниченную, характеризующуюся сотрудни-
чеством банка с несколькими страховыми орга-
низациями, что предполагает выбор заемщиком 
из «открытого» или «закрытого» перечня этих 
страховых организаций;

−	 открытую, которая дает заемщику возможность 
самостоятельно выбирать страховую компанию 
для страхования рисков, необходимого в соот-
ветствии с программой кредитования.
Для обеспечения конкуренции на страховом 

рынке оптимальной является «открытая» форма 
сотрудничества банков и страховых организаций.

Порядок взаимодействия и условий взаимо-
отношений банков и страховых компаний в части 
обязательного страхования рисков заемщиков уста-

новлен постановлением Правительства РФ «О слу-
чаях допустимости соглашений между кредитными 
и страховыми организациями»� [7] (рис. 10).

Вместе с тем в 2014 г. Федеральная антимоно-
польная служба провела опрос 40 страховых компаний 
в целях изучения сложившейся практики сотрудни-
чества банков и страховых компаний. По результатам 
данного исследования [2] было установлено, что:
1)	 комиссия банков за заключение различных 

договоров страхования составляет 0,01–83%;
2)	 комиссия банков за предоставление инфор-

мационных услуг по договорам страхования 
составляет 5–60%;

3)	 все опрошенные страховые компании отметили 
существование практики обязательного откры-
тия депозитов в банках;

4)	 практику отказов банков принимать полисы 
страхования отметили 40% опрошенных стра-
ховых компаний (в ряде случаев при удовлет-
ворении требований банка). 
Отдельно следует отметить, что в основном 

жалобы граждан, поступающие в Федеральную 
антимонопольную службу в отношении деятель-
ности кредитных и страховых компаний, вызваны 
следующими причинами [2]:
1)	 отказ банка в выдаче кредита без заключения 

договора страхования;
2)	 навязывание конкретной страховой компании 

при страховании рисков заемщика;

� О случаях допустимости соглашений между кредитными и 
страховыми организациями: постановление Правительства РФ 
от 30.04.2009 № 386. URL: http://rg.ru/2009/05/19/postanovlenie-
dok.html.

-
.
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Источник: составлено авторами.

Рис. 9. Преиму-
щества сотруд-
ничества банков 
и страховых 
компаний
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3)	 отказ банка принимать страховые полисы иных 
страховых компаний;

4)	 включение страховой премии в общую сумму 
кредита и невозможность ее оплаты другим 
способом.
Вместе с тем на российском рынке банкостра-

хования наблюдается процесс ужесточения регули-
рования сотрудничества кредитных и банковских 
организаций со стороны контролирующих органов. 
Так, если в 2008 г. в отношении банков и страховых 
компаний было заведено 139 антимонопольных дел, 
то в 2011 г. их число увеличилось до 458 [2]. 

Кроме этого, вступление в силу в июле 
2014 г. дополнений к Федеральному закону «О 
потребительском кредите (займе)»� призвано 
способствовать решению проблемы навязывания 
дополнительных услуг при кредитовании. Теперь 

� О потребительском кредите (займе): Федеральный закон 
от 21.12.2013 № 353-ФЗ (с изм. и дополн.). URL: http://base.
garant.ru/70544866.

при реализации дополнительных услуг на рынке 
банкострахования банк обязан обеспечить заем-
щику возможность согласиться или отказаться от 
платных дополнительных продуктов, что никак 
не повлияет на решение банка о выдаче кредита 
[12]. При этом новая редакция закона РФ «Об 
организации страхового дела в Российской Фе-
дерации»� запрещает банкам совмещение функ-
ций агента и выгодоприобретателя по договору 
страхования [8].

Проведенное исследование подтверждает, 
что работа по государственному регулированию 
отношений российских кредитных и страховых 
организаций ведется, однако для обеспечения 
экономической безопасности субъектов рынка бан-
кострахования авторы считают целесообразными 
следующие меры [16]:

� Об организации страхового дела в Российской Федерации: 
закон РФ от 27.11.1992 № 4015-1 (с изм. и дополн.). URL: http://
consultant.ru/document/cons_doc_LAW_165386.

Рис. 10. Механизм взаимодействия банков и страховых компаний на основе постановления
Правительства РФ «О случаях допустимости соглашений между кредитными и страховыми организациями»

В целях обеспечения конкуренции кредитная организация обязана принимать договор страхования любой страховой орга-
низации, выбранной заемщиком, при условии, что последняя соответствует требованиям кредитной организации

Исчерпывающий перечень требований к страховой ком-
пании и условиям предоставления страховой услуги.

Установление сроков рассмотрения необходимых 
сведений и документов страховой организации, а также 
сроков вкючения последней в перечень аккредитованных 
страховых организаций.

Доведение до сведения заемщиков данной информа-
ции

Соответствие требованиям кредитной организации к 
компании и страховой услуге.

Страховая услуга не содержит явно обременительных 
для заемщиков условий, которые исходя из разумно по-
нимаемых интересов они не приняли бы при наличии у 
них возможности участвовать в определении условий 
договора страхования

Кредитная организация Страховая организация

Предъявление различных требований к 
страховым организациям и условиям предо-
ставления страховой услуги.

Использование размера уставного капита-
ла, собранной страховой премии, страховых 
резервов и собственных средств страховой 
организации при расчете показателей финан-
совой устойчивости и платежеспособности 
последней

Обязанность размещения денежных средств 
на депозитах и в ценные бумаги кредитной 
организации, поддержания остатков средств 
на счетах и оборотов средств по расчетным 
счетам в кредитной организации в опреде-
ленном размере

Обязанность не заклаючать аналогичных соглашений с иными кредитными и страховыми организациями.
Обязанность требовать от заемщика страховать иные риски, чем риск утраты или повреждения заложенного имущества.
Обязанность требовать от заемщика страховать риски в одной страховой организации в течение всего срока кредитования
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•	 предоставление клиентам выбора страховой 
компании и страхового продукта на рынке 
банкострахования;

•	 повышение финансовой грамотности населе-
ния, в том числе за счет расширения инфор-
мированности клиентов о сути и стоимости 
приобретаемых страховых продуктов;

•	 снижение стоимости кредитного страхования, 
в том числе посредством снижения банковской 
комиссии;

•	 установление «периода охлаждения», посредс-
твом которого страхователь имеет возможность 
отказаться от договора страхования без финан-
совых потерь.
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Abstract
Importance Considering the unstable political 
and economic situation in the global economy, it is 
relevant to ensure economic security through a robust 
mechanism for interaction of banks and insurance 
companies. Integration of banks and insurance 
companies not only accumulates internal investment 
resources boosting profit growth, but also ensures the 
stability of the entire financial system. It contributes 
to improving the standard of living, strengthening 
the social security of and support to population, and 
enhancing the sustainability of the national economy.
Objectives The research aims at reviewing the existing 
formats and mechanisms for interaction of banks and 
insurance companies in the Russian financial market, 
analyzing dynamics and structure of the bank insurance 
segment, identifying difficulties in the segment and 
finding ways to resolve them.
Methods Based on comparative and analytical methods, 
we review channels used to sell insurance products in 
the bank insurance segment of Russia, and identify 
legislative issues relating to interaction of banks and 
insurance companies.
Results The article describes the most efficient formats 
for interaction of market actors in the bank insurance 
segment, and proposes measures to improve the 
formats.
Conclusions and Relevance It is possible to ensure 
economic security in managing banks’ financial 
resources provided that there is an effective mechanism 
for interaction of banks and insurance companies, 
thus reducing financial risks of banks, and providing 
more favorable terms and conditions for clients. In 
this respect, it is necessary to let consumers freely 
choose an insurance company and insurance product 
when providing them with information on insurance 
companies’ financial stability, pricing and tariff policies, 
competitive advantages of insurance products.

Keywords: economic security, bank insurance, sales 
channels, interaction mechanisms
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